PROYECCION
DE GANANCIA

SOBRE CURSOS DEL CATALOGO




Cuando un franquiciado elige activar un programa del catalogo,
el proceso esta disenado para que pueda comenzar a comercializarlo
rapidamente, con respaldo completo de la central y con un modelo
de rentabilidad altamente escalable.

Tomemos como ejemplo el seminario “Coémo Organizar y Dirigir
un Restaurante”, desarrollado en modalidad online, en vivo
y en directo, que representa una de las caracteristicas
mas diferenciales de nuestra red.

A diferencia de los cursos grabados o automatizados, todos
nuestros programas son impartidos en tiempo real, con
interaccion directa entre profesor y participantes,
permitiendo preguntas, acompanamiento y una experiencia
educativa mucho mas cercana, humana y profesional.

La duraciodn tipica de estos programas abiertos es
de aproximadamente 6 a 7 horas intensivas
de formacion, normalmente desarrolladas
en una jornada completa.




¢COMO FUNCIONA EL PROCESO

DE ACTIVACION?

El franquiciado solicita a la central la activacion del curso con aproximadamente
5 semanas de anticipacion, tiempo considerado ideal para ejecutar una
campahna comercial eficaz y lograr una buena cantidad de inscripciones.

El temario completo y estructura académica.

Introduccion profesional al tema.

Descripcion del publico objetivo.

Beneficios y ventajas de participacion.

Argumentos comerciales y razones para inscribirse.
Metodologia y dindmica del evento.

Diseno grafico profesional de alto impacto visual.

Flyers listos para difusién con fecha y precio local.
Versiones en PDF y formatos adaptados para redes sociales.
Videos promocionales para TikTok, Reels y campanas digitales.
Audios explicativos para WhatsApp y redes.

Scripts y guiones profesionales de venta.

Presentaciones PowerPoint utilizadas por el profesor.

Acceso a profesores especialistas del staff internacional.



El franquiciado define junto a la central el precio final del evento segun
su mercado local, moneda y estrategia comercial.

COSTOS OPERATIVOS DEL PROGRAMA

Los profesores del staff internacional manejan una tarifa promedio
aproximada de USD 33,3 por hora, lo qgue representa un costo total
estimado de entre USD 200 y USD 250 por un programa estandar de 6 o 7 horas.

ESTO GENERA UNA VENTAJA FINANCIERA MUY IMPORTANTE:

# Con una sola inscripcidn normalmente ya se cubre
el costo completo del profesor.

¢ Con dos inscripciones suele cubrirse también la
iInversion publicitaria digital.

» El punto de equilibrio habitual se encuentra
entre 2 y 3 participantes.

A partir de alli, practicamente cada nueva inscripcion representa
rentabilidad neta creciente para el franquiciado.

Escalabilidad internacional mediante la red de franquicias

Uno de los mayores diferenciales del modelo es la colaboraciéon
internacional entre franquiciados.




Cuando un franquiciado activa un programa abierto, los demas

miembros de la red pueden ofrecerlo en sus respectivos paises

y mercados, recibiendo normalmente una comision aproximada
del 30% sobre el valor bruto de cada inscripcidon generada.

Mayor alcance internacional.

Mas velocidad de ventas.
Posicionamiento regional del programa.
Aprovechamiento colectivo de las campanas.
Crecimiento basado en cooperacidn reciproca.

Por ejemplo, un programa activado por el franquiciado de
Ecuador podria ser promovido también por franquiciados
de Guayaquil, Madrid, Barcelona, Guadalajara, Caracas,

multiplicando el enlace comercial sin aumentar
significativamente los costos operativos.

PROGRAMAS ABIERTOS Y PROGRAMAS IN COMPANY

Muchas veces, empresas privadas, municipios, camaras empresariales,
universidades o grandes corporaciones seleccionan directamente
uno de los mas de 900 temas del catalogo y contratan
el programa para uso interno.




En esos casos, el proceso académico y operativo es
practicamente idéntico, pero con una diferencia
fundamental: la venta ya esta asegurada previamente.

Los valores habituales de contratacidon de programas In
Company oscilan normalmente entre:

DEPENDIENDO DE:

DURACION NIVEL DE ESPECIALIZACION

CANTIDAD DE PARTICIPANTES

MODALIDAD PRESENGIAL Y ONLINE PRESTIGIO DEL GCONFERENCISTA
PERSONALIZACION REQUERIDA

En este formato, normalmente la empresa contratante
asume costos complementarios como:

SALON 0 LOCACION COFFEE BREAKS DIPLOMAS IMPRESOS

MATERIALES LOGISTICA PRESENCIAL APUNTES



Ademas, estos programas pueden extenderse mas alladelas 6 o
7 horas estandar, convirtiéndose incluso en entrenamientos
corporativos de varios dias o procesos de formacién continua.

UN MODELO DE ALTA RENTABILIDAD Y BAJO RIESGO

El sistema esta disenado para minimizar riesgos
operativos del franquiciado, ya que:

La central entrega practicamente toda la estructura
académica y comercial.

El franquiciado evita costos de desarrollo de contenidos.
Los programas ya estan probados y profesionalizados.
Existe respaldo permanente de especialistas.

El punto de equilibrio es extremadamente bajo.

La escalabilidad internacional permite multiplicar resultados.

Esto convierte a la red en un modelo especialmente
atractivo para emprendedores educativos, consultores,
capacitadores y empresarios que desean ingresar al
mercado de la formacion profesional con una estructura
sOlida, prestigiosa y de alcance internacional.




PRUYECGION FINANCIERA

DEL EVENTU SEMINARIO RiLI%

TOMANDO EJEMPLO

DEL CATALOGO

COMO ORGANIZAR Y DIRIGIR UN RESTAURANTE

DURACION: A%

((IARIAY ONLINE EN VIVO Y EN DIRECTO

VALOR DE INSCRIPCION: KINIPZULILEZ {HI]|:



ESGENARIO 1

+ « Ventas propias del franquiciado

+ « Cantidad de inscripciones vendidas directamente: 20 inscripciones

# < Ingreso bruto: 20x USD 249 = USD 4.980

Profesor especialista: USD 234
Coacheo y preparacion del profesor: USD 47
Campana publicitaria Meta Ads: USD 200

EG RESUS Comision de vendedores: 10% sobre ventas brutas
USD 4.980 X 10% = USD 498
Regalia: 4% = USD 199.90
20 Diplomas: USD 40

TOTAL DE EGRESOS TOTAL DE INGRESOS

CONCEPTO VALOR CONCEPTO VALOR
- Profesor USD 234 - Ingreso bruto USD 4.980
» Coacheo profesor USD 47 . Total egresos USD 1218.20
- Publicidad Meta USD 200 SANANCIA NETA ANTES
- Comisién vendedores USD 498
i DE IMPUESTOS
- Regalias USD 199.20
- 20 Diplomas USD 40

TOTAL DE EGRESOS:




ESGENARIO 2

+ « Ventas internacionales apoyadas por franquicias de otros paises

+ « Ahora consideremos que otras franquicias de la red ayudan a comercializar
el evento y generan:

- 20 inscripciones adicionales

- Calculo del ingreso real por inscripcion internacional
CADA INSCRIPCGION VALE:

30% se comparte con el franquiciado colaborador
10% corresponde a comision del vendedor
P E R 0 Total descuentos:
iie Neto recibido por inscripcion:
Ingreso adicional internacional:
Regalias del 4%:
20 Diplomas:

Ganancia neta del exterior
Diplomas y regalias USD 239.90 (ya pagadas)

RESULTADO GLOBAL FINAL

GANANCIA TOTAL NETA
CONCEPTO VALOR

- Ganancias propias USD 3761.80

- Ganancias internacionales USD 2748.10

- Total de ganancias USD 6509.90




Alianzas estratégicas mayoristas
Venta de paquetes multiples

(Camaras de comercio, organismos publicos, grandes empresas, etc)

» Generar ventas cerradas

PU EDE % De USD 1000 A USD 5000
HEBR

2 Incrementa facturacion en hasta 300%

% Abre un mercado repitente

GANANCIAS RESIDUALES

La grabacion del curso queda en plataforma
Se sigue vendiendo a lo largo de los ahos subsiguientes
Promocionada bajo segunda marca

Precio promedio USD 99

GANANCIA PROMEDIO ANUAL POR VENTA RESIDUAL
DE ESTE PRODUCTO UNICAMENTE




GANANCIA FINAL CONSOLIDADA

CONCEPTO VALOR
- Total de ganancias propias USD 3761.80
. Total de ganancias internacionales USD 2748.10

- Total de ganancias por paquetes USD VARIABLE

- Total de ganancias residuales ~ USD 300 POR ANO

CDNCLUSI[’]N Este ejemplo permite visualizar

claramente el enorme potencial

ESTRATEGIGA de escalabilidad del modelo.

CON UN UNICO EVENTO ONLINE EN VIVO:

El punto de equilibrio se alcanza con apenas 2 o 3 participantes.
Con 20 ventas propias ya se generan mas de USD 4.000 netos.

Al sumar el apoyo internacional de la red, la utilidad puede acercarse
a USD 7.000 netos en un solo dia de capacitacion.

ADEMAS, EL MODELO TIENE UNA VENTAJA FUNDAMENTAL:

Los costos practicamente no aumentan aungque aumente significativamente
la cantidad de participantes, lo que genera margenes crecientes y un nivel de
rentabilidad altamente atractivo para el franquiciado. Ademas el franquiciado

genera ingresos residuales por la venta de la versidon asincrénica usando
una segunda marca.




iMUCHAS GRACIAS!



I[f2y/ Y8 CALCULO FINANCIERO
COMPLETO Y ORDENADO PARA PRESENTAR

PROYECCION DE
RENTABILIDAD

Del Seminario: “Coémo Organizary
Dirigir un Restaurant”




1. VENTAS PROPIAS (10 ALUMNOS)

INGRESOS BRUTOS

Publicidad Meta/Facebook: USD 200 10 ventas x USD 249: USD 2.490
Diplomas: USD 20 Egresos de las 10 ventas propias
Costos variables Costos fijos

Comision vendedores (10%): Profesor: USD 234

10% de USD 2.490 = USD 249 Coaching del profesor: USD 47

Royalty / Regalia (4%):
4% de USD 2.490 = USD 99,60

TOTAL EGRESOS VENTAS PROPIAS

CONCEPTO VALOR

- Profesor USD 234
- Coacheo profesor USD 47
- Publicidad Meta USD 200
- Comisién vendedores (10%) USD 249
- Diplomas USD 20

TOTAL DE EGRESOS VENTAS PROPIAS: [USHISHSIGH!

GANANCIA NETA VENTAS PROPIAS USD 2.490 - USD 849,60: |ISHERGANNMDE




2. VENTAS GENERADAS POR FILIALES DEL EXTERIOR (10 ALUMNOS)

10 ventas x USD 249: USD 2.490

INGHESUS Descuentos y egresos

BRUTUS Participacion filiales exterior 30% de USD 2.490: USD 747
Comision vendedores 10% de USD 2.490: USD 249
EXTERIOR Royalty / Regalia 4% de USD 2.490: USD 99,60

Diplomas: USD 20

TOTAL EGRESOS EXTERIOR
CONCEPTO VALOR
.- Participacion filiales exterior 30% USD 747
- Comisidon de vendedores 10% USD 249
- Royalty / Regalia 4% USD 99.60
. Comision vendedores (10%) USD 20

TOTAL DE EGRESOS EXTERIOR:

GANANCIA NETA VENTAS EXTERIOR USD 2.490 - USD 1.113,60:

3. RESULTADO TOTAL COMBINADO

/7 Ganancia neta ventas propias = USD 1.640,40

4+ Ganancia neta ventas exterior = USD 1.374,40




RENTABILIDAD TOTAL FINAL USD 1.640,40 + USD 1.374,40:

RESUMEN EJECUTIVO
CONCEPTO VALOR
. Facturacién total USD 4.980
. Ganancia neta ventas propias USD 1.640,40
. Ganancia neta ventas exterior USD 1.374,40
. Ganancia neta total USD 3.014,80

MARGEN NETO APROXIMADO

SOBRE UNA FACTURACION TOTAL DE USD 4.980:

» Facturacion total: USD 4.980
 Ganancia neta: USD 3.014,80

LA RENTABILIDAD NETA APROXIMADA SERIA DE
BOSES SOBRE LA FACTURACION TOTAL.




iMUCHAS GRACIAS!
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ESCENARIU FINANGIERO

SEMINARIO

“Como Organizar y
Dirigir un Restaurant”

PRECIO ESPECIAL VENEZUELA: [TIREC)



Considerando un escenario extremadamente competitivo y complejo
como el de Venezuela, donde el precio del programa debe reducirse
a apenas USD 149 para poder captar alumnos, aun asi el modelo sigue
siendo rentable gracias al volumen y al sistema de filiales. La situacion
econdmica venezolana continua siendo muy dificil, con inflacion
extremadamente alta y fuerte pérdida del poder adquisitivo.

1. VENTAS PROPIAS (20 ALUMNOS)

FACTURACION BRUTA 20 VENTAS x USD 149:

Costos fijos
Profesor: USD 234
EGRESOS = Coaching profesor: USD 47
Publicidad Meta/Facebook: USD 100
VENTAS Diplomas (20 alumnos): USD 40

PROPI AS Costos variables

Comision vendedores (10%) 10% de USD 2.980: USD 298
Royalty / Regalia (4%): 4% de USD 2.980: USD 119,20




TOTAL EGRESOS VENTAS PROPIAS

CONCEPTO VALOR
- Profesor USD 234
- Coacheo profesor USD 47
- Publicidad Meta USD 100
- 20 diplomas USD 40
- Comision vendedores 10% USD 298
. Royalty / Regalia 4% USD 119.20

TOTAL DE EGRESOS VENTAS PROPIAS:

GANANCIA NETA VENTAS PROPIAS USD 2.980 - USD 838,20:

2. VENTAS DEL EXTERIOR (20 ALUMNOS)

FACTURACION BRUTA EXTERIOR 20 VENTAS x USD 149:

Participacion filiales exterior (30%) 30% de

EGRESQS - USD 2.980: USD 894

Comision vendedores (10%) 10% de

VENTAS USD 2.980: USD 298

EXTER'UR Royalty / Regalia (4%) 4% de USD 2.980: USD 119,20
20 Diplomas: USD 40




TOTAL EGRESOS

CONCEPTO VALOR
- Participacion filiales exterior 30% USD 894
- Comisidn de vendedores 10% USD 298
. Royalty / Regalia 4% USD 119.20
- 20 Diplomas USD 40

TOTAL DE EGRESOS EXTERIOAR:

GANANCIA NETA VENTAS EXTERIOR USD 2.980 - USD 1.351,20:

RESULTADO FINAL TOTAL Ganancia neta ventas
propias:

Ganancia neta ventas exterior:

GANANCIA TOTAL NETA USD 2.141,80 +

USD 1.628,80:
FACTURACION TOTAL 20 ventas propias + 20 ventas exterior +

40 alumnos x USD 149:

RENTABILIDAD NETA FINAL

« Facturacion total: USD 5.960
 Ganancia neta: USD 3.770,60




LA RENTABILIDAD NETA APROXIMADA SERIA DE SOBRE LA FACTURACION TOTAL.

CONCLUSION ESTRATEGICA

Lo interesante de este escenario es que, aun
reduciendo drasticamente el precio

desde USD 390-349 hasta apenas USD 149,
el negocio sigue siendo altamente rentable debido a:

La escalabilidad digital del seminario

El bajo costo fijo operativo

El sistema de filiales internacionales

Las comisiones variables sobre ventas reales

El apalancamiento de publicidad digital econémica

El volumen combinado local + exterior

En otras palabras, incluso en un mercado extremadamente
sensible al precio como Venezuela, el modelo todavia
puede generar cerca de USD 3.800 netos
con apenas 40 alumnos totales.




iMUCHAS GRACIAS!



