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PITBULL
”

“EL VENDEDOR


Cómo ser el más 
 exitoso, poderoso y ganador en ventas.
  Un entrenamiento de guerra para 

súper vendedores que forman un dream team de verdaderos perros de los cierres!


Objetivo general: 

Lograr que el equipo comercial se convierta  en un equipo más profesional, excelente en los 

cierres, super productivo, aguerrido, efectivo y con resultados extraordinarios en ventas, 

mediante el reconocimiento preciso de su proceso y la aplicación de técnicas y herramientas 

novedosas y comprobadamente exitosas.


Temario

- ¿Qué es un vendedor perro? 

- ¿Qué es un campeón pit bull? 

- Como comprender, seducir y convencer a los posibles clientes y a los clientes actuales. 

- Como iniciar la venta perrona y no soltar el hueso. 

- Cómo leer los mensajes no verbales de los clientes. 

- Cómo funciona la cabeza del vendedor pit bull? 

- La entrevista de ventas y el discurso perfecto. 

- Excelente olfato para los negocios, vista y oído alerta! 

- Los instintos del vendedor pit bull en acción. 

- Cómo aumentar radicalmente las ventas y la productividad. 

- Cómo armar una “manada de vendedores perros”. 

- “Los vendedores son personas que funcionan con motivación; no algo más desastroso para 

una empresa que un equipo de ventas desmotivado”.


Dirigido a:

•Profesionales de Ventas, Marketing, Publicidad, 

Negocios Internacionales y afines. 

•Gerentes y Directores Comerciales 

•Networkers, Relacionistas Públicos, 

Comunicadores. 

•Empresarios y emprendores. 

•Trainers (coach, mentor, consultor y asesor) 

•Todo aquel que tenga el deseo ferviente de 

aprender a vender sus productos, servicios, ideas 

de negocios y conectar con las personas de 

manera instantánea.


Teléfonos en México: 

+52 (722) 915 58 64

+52 (722) 915 58 65 

+52 (722) 601 3364


Dirección: 

Avenida Santa Elena No. 1000 A


Col. Rinconada de San Lorenzo, Toluca,

Estado de México.


Teléfonos en 
USA: 

+1 786 614-2916

+1 786 901 4018


WWW.UADENMEXICO.COM



